[image: image1.jpg]



Hogyan adjuk el otthonunkat

Tippek, tanácsok és útmutatók, hogy hogyan adjuk el otthonunkat.

Különbség az ingatlan eladásban: Néhány kisebb javítást érdemes elvégezni otthonunkban, ezáltal érezhető különbséget, vehetünk észre az eladásban is. Tehát, megéri eltöltenünk egy kis időt és pénzt otthonunk javítására. Nézzük meg az otthon eladási tippeket alul és meg fogja látni, hogy megéri költeni a „szerencséjére”.
Ár & „előadás”, hogy hogyan adjuk el otthonunk, ezek a kritikus pontok az otthonunk értékesítésben.  
Az első benyomás jelentőséggel bír. A vevők formálnak egy benyomást, mielőtt megtennék az első lépést az ingatlanvásárlás felé. Egy rendezett kert, kerítés, plusz frissen festtet bejárati ajtó azonnal megnyerő/vonzó lehet, ahol például a külső tér szemetes, nagyon sok leendő vásárlót elriaszthat.

Hogyan fogjunk neki a munkához az eladás előtt?
· Rendetlenség: ne becsüljük alá a vonzerejét egy tiszta ingatlannak. 

· Dobjuk ki az elhasznált kacatokat.
· Tisztaság: ne legyen por, pókháló, legyen tisztaság. Emlékezzünk: tisztasági festés, ablakok le legyenek mosva.

· Természetes színek: kutatások igazolják, hogy a legtöbb vevő jobban szereti a természetes, világos színeket, mint a merészeket.

· Adjunk kicsi színt: pl.: színes párnák, kiegészítők segítségével.

· Személyteleníts: tüntessük el a kacatokat, például családi fotókat, gyerek rajzokat, melyek megzavarhatják a vevőt. Ez egy kicsit szigorúan hangzik, de valójában hozzásegít eladni az ingatlant.  

· Karbantartás: Fejezzük be, készítsük el a fő javításokat. 
· Fő munkálatok: Ha nem töltünk időt az otthonunk javításával, nem készítjük el a fő munkálatokat, akkor aránytalanul kihat majd az ingatlan értékére és egyben az eladásra is. 

· Világítás: a megfelelő világítás - hatással lehet a szoba „hangulatára”. A szoba barátságosabbnak tűnhet például néhány lámpával egy asztalon, mint egy fényes általános világítással. 
· Csináljunk jó illatokat: lehet, hogy kicsit közhely, de segíthet egy jó kávé illat, kávészemek, kenyérsütés egy kenyérsütő géppel, ha természetesen van otthon. De ezek nem keltenek benyomást a vevőkben, csak befolyásoló tényezők. 
· Nyissuk ki ablakokat: szellőztessünk, mielőtt megérkezik a potenciális vevő, friss levegőt mindenki szereti. 
· Kerüljük el a kellemetlen szagokat: ne főzzünk halat, mielőtt megmutatnánk a házat. 
· Vigyük ki a háziállatokat: vigyük ki a háziállatokat, vagy kérjük meg családtagunkat, barátunkat, hogy vigyázzon rá, mialatt körbevezetjük a vevőt a házban, lakásban. 
· Friss virágok és gyümölcsök: friss virágok, egy tál gyümölcs derűsebbé teheti a szobát és gondoskodik a kellemes illatokról. 
· Te szobád: az ingatlant még vonzóbbá, rokonszenvessé teheti, ha megengedjük a vevőnek, hogy megnézze az egész potenciális ingatlant. 
· Évszakok/Szezonok: a legjobb idő eladni egy ingatlant tavasszal és ősszel, a piac lelassul nyáron és Ünnepekkor. 
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